Goedemiddag,

Vooruitlopend op het rondetafelgesprek van 31 Mei 2018 as, willen wij de vaste commissie alvast  het volgende meegeven mbt  Invest-NL.  Vanzelfsprekend spreken wij uit eigen ervaring en sluiten onze observaties wellicht niet volledig aan op de ‘grootste gemene deler’ maar wie weet ook weer wel.  

Als groot kleinbedrijf of klein grootbedrijf, met internationale aanwezigheid in Europe, Afrika en Verre Oosten, is in het algemeen ondersteuning vanuit de Nederlandse overheid wenselijk en soms zelfs noodzakelijk.   Zeker bij risicovolle, innovatieve investeringen in bijv. lage loon cq ontwikkelingslanden.   Wij zien die ondersteuning vanuit verschillende invalshoeken:

1)      Financiële ondersteuning.  

a.       Subsidie in geval van risicovolle, innovatieve investeringen.  In de vorm van PSOM – PSI achtige programma’s. 

b.       Financiering vanuit bijv. FMO of DGGF

Wij hebben goede ervaringen met beide instrumenten maar zien wel dat over de jaren het aantal fondsen en programma’s fors is gegroeid wat de overzichtelijkheid niet ten goede komt. Één loket zou veel efficiënter zijn.  En of dat onder de EVD of RVO valt is voor het MKB niet echt relevant.  Maar zeker geen programma’s welke in principe met elkaar kunnen concurreren.  Dat geeft enkel verwarring en leidt af van de hoofdzaak.   Daarnaast is er geen of weinig kennis van programma’s vanuit andere EU landen.  Dat is absoluut  een gemiste kans.  Terwijl buitenlandse bedrijven (en dus ook onze concurrenten) zich wel inschrijven bij Nederlandse Programma’s gebeurt het omgekeerde nauwelijks.  Dat moet veranderen.  Vraag is of er nog een programma komt in lijn met PSOM / PSI.  Een prima programma om risicovolle investeringen te stimuleren.  Een dergelijk programma kan natuurlijk ook via de aftrekposten binnen de VPB worden gerealiseerd.  

2)      Praktische ondersteuning. Vanuit de verschillende Ministeries, GO’s en NGO’s en/of de Ambassades.  Onze ervaring is dat deze ondersteuning er zeer zeker is (van “aid naar trade”  werkt echt) maar dat ook hier de communicatie tussen Ministeries, afdelingen en/of buitenlandse posten geïntensiveerd mogen worden.   Praktische ondersteuning gaat bijv. over contacten met lokale overheden, verschillende programma’s op velerlei gebied (MVO, import-export financiering, markt benadering etc.) of het  koppelen van bedrijven met gelijke interesses of vragen.  Maar ook praktische zaken als het aanvragen van een visa, nu vaak gecombineerd uitgevoerd (verschillende Ambassades vervullen diensten voor elkaar).  

3)      Morele ondersteuning.   Vanuit bijv. FMO maar ook MVO Nederland wordt tijd en energie gestoken in het promoten van Maatschappelijk Verantwoord Ondernemen, vaak als voorwaarde voor het verkrijgen van bijv. financiering.  Dat is prima.   Tegelijkertijd wordt er naar onze mening veel te weinig gedaan om op ‘mainstream niveau’ de grotere multinationals op hun verantwoordelijkheid te wijzen.  Het met de mond belijden of daadwerkelijk uitvoering geven aan een verantwoorde bedrijfsvoering zijn 2 verschillende dingen.  In 2008 stelde FMO als voorwaarde voor het verkrijgen van financiering het behalen van het SA8000 certificaat.  Onze fabriek in Bangladesh is gecertificeerd en is slechts één van de totaal 3 certificaathouders in Bangladesh. Maar als de inkoopafdelingen van grotere multinationals in Nederland hun budget met 10% zien krimpen en dus op zoek zijn naar ‘koopjes’ dan is het verleidelijk om de andere kant op de te kijken of om het de inkoop over te laten aan een externe partij.  Een moreel appel op de ‘top 100’ in Nederland moet vanuit de politiek komen.  Het grotere bedrijfsleven zou hier echt een voorbeeld functie moeten hebben maar maakt dat helaas zelden waar.  

Hopelijk geven bovenstaande observaties voldoende munitie voor een mooi gesprek! 

Mocht u nog verdere uiteenzetting wensen mbt een van de genoemde punten dan horen wij dat graag. Anders tot 31 Mei as! 

Met vriendelijke groet,
Best regards,
Lucas Lammers
CEO
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